
Doctores.
Farmacéuticos.
Personal con
acceso al
medicamento que
necesitamos y que
nos puedan ayudar
con la maquinaria
también.
Espacio para
testeos : E.E.S.T n°1

1) Informarnos  y estudiar
bien el tema a tratar.

2) Testear el producto las
veces que sea
necesario.

3) Conseguir los
medicamentos

4) Estudiar bien los
efectos secundarios

5) Viabilidad del producto.
6) Accesibilidad.

1) Disponibilidad y
obtención del
medicamento a
utilizar.

2) Costos
medianamente
accesibles.

3) Testeo del producto
y maquinaria
necesaria

El producto que ofrecemos trata de
un aerosol nasal con una droga que
“recubre” a las células de nuestro
organismo impidiendo así que el
virus entre en ellas.

Los clientes del
mercado son los
hospitales y las
farmacias, y los
usuarios que
hacen uso del
producto es la
población en
general.

Nosotros creemos
que la relación es
indirecta con el
usuario, ya que la
venta sería en
hospitales, salitas
médicas o farmacias.

Publicidad del
producto para que
cualquier persona
pueda acceder a él.
Fácil envío y
obtención del
producto.

Reaparición del virus

Medicamentos a utilizar, insumos para solución
salina,  tiempo acorde al proceso, maquinaria,
impuestos, espacio, envasado, transporte.

Incorporar un departamento de investigación que
realice un constante seguimiento de nuevos casos,  la
evolución del virus post pandemia  y síntomas de los
pacientes en tratamiento con nuestro medicamento.

Donaciones e inversores.


